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中秋小长假
洛城车市表现平淡

中秋小长假，不少4S店都有促销活动

节日促销很热闹

“早在 8 月底，就有 4S 店的销售
顾问通过电话和短信的方式联系我，
说他们店里在中秋小长假期间有促
销活动，希望我能到店订车。”市民张
女士翻看手机短信说，“我关注的三、
四个汽车品牌，在中秋小长假都有促
销活动。”

记者在走访中了解到，在中秋小长
假期间到4S店看车的市民大多数都是
多次到店看车的，而不少4S店都推出
了中秋购车优惠活动。

“平时工作忙，中秋节一定要回来
陪父母。这不，趁这个机会，全家人一
起来看看车。”在洛宁工作的刘女士说，

“4S店给出的价格可以接受，我们全家

人商量了一下，就交了订金。”
“由于中秋小长假和金秋汽车博

览会离得较近，店里的促销活动也都
是围绕车展进行的，例如现在购车也
可享受车展优惠价。”宝马洛阳豫德
宝店市场部经理李明辉说，“今年中
秋小长假，店内的销售情况与往年相
比基本持平，但较之 8 月，销量则有
明显的增长，这也是车市进入销售旺
季的‘节奏’。”

消费者目光聚焦金秋汽车博
览会

“车型基本选好了，可我对4S店目
前的优惠幅度还不满意，因此没有交订
金。”市民白先生说，“周围不少亲友的
车都是在车展上买的，价格低，质量还

有保障，因此我们一家人在商量后，决
定在9月19日开幕的车展上订车。”

据了解，像白先生这样等待金秋汽
车博览会的消费者不在少数。

“家里的第一辆车就是在今年上半
年的国际名车展上买的，价格很实惠，
而且还抽了500元的油卡。如今想再
添辆车，车型看得差不多了，就等19日
的车展了。”市民黄先生对洛阳晚报记
者说。

“虽然我们承诺现在购车即能享
受车展优惠价，但仍有部分客户在等
待金秋汽车博览会。对此，我们也
很无奈。”李明辉说，“在无奈的同
时，我们也做出了相应的调整。在
金秋汽车博览会期间我们还将推出
部分特价车，一来是为了争取消费
者，二来也是为了在车展上取得更

好的销售成绩。”

车市即将迎来井喷

针对中秋车市平淡的表现，业内人
士预测我市车市将在金秋汽车博览会
期间迎来井喷。

第一，市场需求对车市有推动作
用。在经历了6月、7月、8月三个月淡
季后，不仅消费者的需求需要得到满
足，经销商的库存压力也需要得到释
放。第二，从以往的销售情况来看，车
市一直有“金九银十”的特点，金秋汽车
博览会搭上这班顺风车，效果自然不
错。第三，金秋汽车博览会自身影响力
巨大，是消费者购车的主要平台。第
四，各品牌的车型在金秋汽车博览会上
集中展示，消费者购车省时又省力。

□记者 韩霖 文/图

对于看重节日营销的车商们来说，中秋小长假自然不能错
过，中秋营销一方面可以增加销量，另一方面也可以提前炒热十
一黄金周。中秋小长假期间，洛阳晚报记者在走访中发现，虽然
车商们憋足了劲儿促销，但市民们非常淡定。不少市民表示，买
车要等9月19日的2014中国洛阳第十一届金秋汽车博览会（以
下简称金秋汽车博览会）。


