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楼·服务

购房故事
您的购房经历是百转千回地曲折，还是一锤定音特干脆？无论是哪一种，只要您愿意来讲讲，我们

就为您晒一晒。您可以通过分享购房过程中的酸甜苦辣，帮助“后来者”少走弯路，也可以吐槽您不如
意的地方，寻求共鸣。

关注本刊官方微信（二维码见D01版），将您的购房故事主角档案发送过来，并留下联系方式，本栏
目的记者将及时与您联系。期待您的参与。

刚需一族，看钱袋买房子
□记者 寇玺

购房故事主角档案

●买房人：周女士
●年龄：27岁
●职业：企业会计
●购房时间：2014年3月
●选择楼盘：天城一品

会计的工作需要精打细算，工作之
余的周女士，也有着精打细算的生活习
惯。自2012年从外地回到洛阳开始，周
女士和男朋友就为未来的婚房作打算
了，两人在市区看了不少楼盘，今年，终
于选择了一套高性价比的房子。

看来看去，过不去房价这道坎儿

“起初，我希望未来的新家能安在新
区。”周女士说，她家在伊川县，2012年回
到洛阳时，她对购房没有任何经验，工作
也没有找好，不考虑离上班地点远近的
问题，为了周末回家方便，打算在新区购
房。于是，她开始一家挨着一家去看新
区的楼盘。

因为还没有定下结婚时间，周女士

选择购买期房而不是现房。看了不少楼
盘，户型、小区内的绿化、交通、位置这些
因素考虑下来，让周女士满意的楼盘没
有几家。她还没有确定工作，不想以后
做“房奴”，新区合适的楼盘，价格都超过
了她的心理预期。

于是，她扩大了考察范围，开始在全
市区范围内看房。有朋友推荐她考虑一
下位置偏僻的楼盘，这些楼盘价格会相
对低一些。周女士也看了几家价格合适
的楼盘，可是想到以后每月需要还房贷，
短期内不可能买车，住在交通不便的地
方上班会很不方便，只得放弃。

寻来寻去，找到心中的高性价
比楼盘

今年年初，周女士的一位朋友向她
推荐了天城一品。该楼盘的价格正好
是周女士的心理价位，还靠近市中心，
吃、住、行都非常方便，她一下动了心，
立马开始实地看盘、四处打听。周女士
对楼盘质量、开发商实力都很满意，再
加上楼盘是“教育大盘”，她和男朋友
很快就敲定了一套 80 多平方米的两
室住房。

虽然定房过程很短，但周女士觉得

自己的决定并不仓促，因为这就是她心
中高性价比的居所。

“我不考虑一步到位，不做‘房
奴’。”周女士说，对于刚需一族，购房首
先考虑的就是价格因素，被月供所限制
的家，没有温馨的感觉。对年轻上班族
来说，交通、商业配套设施也是至关重
要的。虽然她所选楼盘本身的商业配
套设施不够完善，但靠近市中心，什么
都不缺，开发商实力强，能给人带来安
全感。

业内人士点评

业内人士认为，刚需一族为了在还房
贷的同时过上舒适的生活，往往需要看钱
袋买房子。

理性和有规划的消费是他们购房的
前提。购房者应该避免冲动购房，买房
前必须明确自己需要什么样的房子，并
对楼盘进行多方面考察，找到适合自己
的高性价比楼盘。初次置业者多数是年
轻人，刚工作不久，积蓄不多，因此在购
房时应该量力而行，不要追求一步到位，
以免给自己造成巨大的经济压力，而要
根据自己的收入、支出等实际情况来确
定适合自己的楼盘。

10月 12日，米兰印象认
筹活动盛大启幕。当天，数百
组客户前来认筹的火热场面让
活动达到了高潮。

当日一早，米兰印象营销
中心的维多利亚广场，彩球
飘扬，人潮涌动。签到等候
区坐满了人，还有更多客户
陆续到来。

上午9:00,认筹活动正式
开始，客户在置业顾问的引导
下有序地办理各种手续，保利
置业还为成功办理手续的客户
准备了精美的礼品，让客户带
着满意与惊喜离开。

在四个小时的认筹活动
中，客户办理的米兰印象VIP
会员卡接近300张，预计一个
上午就结束的集中认筹活动，
因场面十分火爆，所以一直持
续到当天下午。

据了解，米兰印象净用地
面积约47亩，总建筑面积约
10万平方米，是洛阳唯一的意
式风情住宅区，唯一采用托斯
卡纳园林景观设计的楼盘，项
目拥有国际双语幼儿园和国
际风情商街,更有丹尼斯即将
进驻。 （米文）
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