
李晓辉

“力”促创新 扬“帆”起航
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车·论道
精英访谈

“如今4S店的汽车销售利润
空间有限，想生存下来，就要创新
经营模式。”李晓辉说，传统4S店
的经营模式是通过销售某一品牌的
车型以及为客户提供维修保养服务
来获取利润的，而在目前形势下，这
种模式显然有些不够。

“汽车后市场是一块大蛋糕，

我们当然要抢一杯羹。”李晓辉说，
依托力帆4S店的基本业务，他们
还将为其他品牌的客户开展快修
服务，通过降低成本，让客户花少
量的钱享受到4S店标准的服务。
除此之外，汽车美容、汽车精洗、汽
车装饰等业务也将成为他们公司
的利润增长点。

车界总经理俱乐部会员
洛阳元浩汽车销售服务有限公司销售总监

洛报集团车界总经理俱乐部由
洛阳日报报业集团汽车全媒体团队精
心打造，俱乐部将定期举办行业沙龙、
专家讲堂等大型活动，也将开办《新车
推介》《试驾体验》《读者团购》等互动
专栏，为俱乐部会员及读者提供交流
协作的专享平台。俱乐部特推出《精
英访谈》栏目，诚邀车届总经理俱乐部
会员为读者解析车市走向，分享行业
心得。俱乐部热线：65233719。

□记者 许晓洁 文/图

2014年9月29日，位于开元大
道西段的力帆汽车洛阳元浩4S店开
业，这也给洛阳的汽车市场增添了重
要力量。如果你到这家4S店看过，
不难发现它的规模相当大，可是这又
不禁让很多人产生疑惑，为何在4S
店不被看好的情况下它要“逆境而
上”？它的发展规划又是什么？洛阳
晚报记者对其销售总监李晓辉进行
了专访。

李晓辉举了一个例子，他说，人们经
常会漫无目的地走进超市，即便如此，两
手空空走出超市的人也很少。正因为此，
他们有了设立汽车精品超市的想法。“汽
车精品超市不仅能为消费者提供一站式
的汽车服务，也将成为爱车人士休闲放松
的好地方。”李晓辉说。

李晓辉说，多年的从业经验告诉他，
加装过精品的汽车通常比裸车更吸引消
费者，因此他们公司经营的汽车精品也能
够反过来推动汽车的销售。

在开元大道西段，一批4S店、综
合维修企业、平行进口车销售店的相
继开业，让这里形成了新的汽车相关
产业集聚地，洛阳车市“西势力”正在
崛起。力帆洛阳元浩4S店也在其中，
而他们把这里当作梦想起航的地方。

“洛阳传统的汽车产业集聚地，
目前没有可供发展的资源，开元大道
西段，汽车产业集群初具规模，正在
被更多的消费者所接受。”李晓辉说，
有了足够的场地，才有他们施展拳脚
的机会，他们店不仅经营力帆汽车，
还开展其他业务。

“一定要把现有的场地充分利用
起来。”李晓辉说。

洛阳车市“西势力”
再添一员“大将”

更大的“野心”放在汽车后市场

汽车精品超市正在筹划3
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