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“1元拍汽车”你准备好了吗
来看看网购汽车全攻略吧

□记者 韩霖

忙活了一个双休日
的李女士很郁闷，本想趁
着“双11”特惠，在网上“拍”
一辆汽车，但整个流程走下
来，她反而犹豫不决了。“原本
以为‘拍’汽车和‘拍’衣服、化
妆品一样方便，看货、下单、付
款、等待收货、确认点赞。”李女
士说，“没想到却只能‘拍’预付
金，后面要到4S店选车、提车、办
理后续业务。”

在电子商务快速发展的今天，
“双11”已经成为消费狂欢日。从最初
几百元的衣帽、化妆品，到后来上千元
的电器、手机，再到如今几十万元的汽
车，网购商品越来越大件了，消费者网购
的热情也不断高涨。“一元秒杀汽车”“万
元优惠+大礼”……铺天盖地的网购优惠
信息，让包括李女士在内的消费者跃跃欲
试。那么，让李女士犹豫不决的原因是什
么？网购汽车有哪些需要注意的地方呢？

在李女士的指导下，洛阳
晚报记者打开某大型购物网站
的“双11汽车网购专区”，广汽
丰田、东风日产、上海通用雪佛
兰等多个汽车品牌赫然在列。
随后记者打开了一些汽车的购
买网页，发现其中绝大多数在
售产品需要‘拍’的是预付金。

“我之前关注的3种车型，
有两种参加了‘双11’的活动，
我‘拍’的都是预付金。一个是
网上交预付金可以返贷款利
息，另一个则是交1万元的预付
金，再送1万元的礼包。”李女士
说，“和网购其他的商品相比，
网购汽车的步骤复杂得多。”

在李女士的指导下，记者
也体验了一下网购的具体流程。

登录网站，选择心仪的汽
车品牌及车型——选择购车
者所在地及意向经销商——
与网店店主沟通，留下自己
的信息——“拍”下预付金——
待经销商联系自己后进店选

车——谈好价格，签订合
同——支付剩余车
款——办理相关手
续——提车——回
到网站确认收货。

网上“拍”的是预付金

和李女士的犹豫不决不同，杨
先生就很享受网购汽车的乐趣。

“虽然只‘拍’了预付金，流程
也复杂了点，而且后续手续要到
4S店办理，但动动鼠标就能得到
大礼包，还是挺实惠的。”杨先生
说，“对于我这样的‘懒人’来说，
网购汽车确实是个福利。”

“平时上班时间少，遇到节假
日还要加班甚至出差，我都是通

过报纸和网络了解汽车的。”市民
沈河亮说，“在网购平台上，相同
的一辆车，这么多经销商一起报
价给优惠，肯定比我去4S店里要
方便得多。”

据了解，网购平台吸引了大
量主流汽车品牌，并在“双11”推
出各类优惠，虽说汽车网购尚未
成熟，但依然吸引了不少像杨先
生和沈河亮这样的消费者。

洛阳晚报记者随后走访了多
个网购达人及4S店电子销售部
门的工作人员，请他们就网购汽
车的风险给大家提个醒。

“汽车的网购要麻烦得多。
第一，它‘拍’的只是预付金；第
二，选择电子销售渠道的汽车品
牌和车型有限，像我之前看了3款
车，参加‘双11’活动的仅有两家；
第三，购车流程太长，需要反复电
话核实信息。”李女士解释道。

“即便你在网上订了车，选
车、试车、交付尾款、提车等手续，
还要到4S店进行。”李女士说，

“另外，网上付款存在一定风险，
尤其是进行大额支付。”

东风悦达·起亚洛阳悦达店市
场经理王卫东说：“由于网购的资
金链较长，回款相对较慢，因此消
费者在交纳预付金时，最好确定一
下预付金能否退还、周期多长。”

“网购的消费者一定要登录
正规的门户网站。”宝马洛阳豫德
宝4S店电子销售顾问梁洪说。

在下单前，最好问清楚这些问
题：现金优惠是否有附加条件？赠
送的保养礼包能否在本地4S店使
用？部分热销车型需不需要加
钱？进口车型的车辆合格证、随车
检验单等资料是否齐全？异地提
车能否入户？“在核实过这些问题
后，再下单不迟。”梁洪说。

动动鼠标就能享受优惠
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