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家·市场

为了全面保障消费者的
权益，洛阳红星美凯龙商场
在推出“返现金”活动的同
时，还做出了两大承诺：一是
在洛阳市场上，同品牌、同规
格、同型号的商品，如果同期
在红星美凯龙的最终成交价
更高(特卖品除外），那么红星
美凯龙将返还消费者差价 3
倍的金额；二是在促销让利
的同时，红星美凯龙依然坚
持执行“所有售出商品由红
星美凯龙负全责”的承诺，如
有消费者对产品质量不满
意，直接找红星美凯龙，就会
得到满意的处理。

有消费者表示，他们在红
星美凯龙这样的高端卖场不仅
能够买到优质高档的商品，还
能感受到舒适的绿色体验购物
环境。现在卖场又推出“返现
金”活动，就更有吸引力了，加
上红星美凯龙对于产品价格和
质量做出了承诺，将彻底避免

“假折扣”现象在红星美凯龙出
现，因而必将成为家居行业诚
信促销的典范。

后天，到洛阳红星美凯龙参加第三届工厂直销节，消费者可先享出厂价，再获商场返现

购家具买建材 可享双重巨惠
□本刊记者 刘丁

11月 8日，洛阳红
星美凯龙将举办第三
届工厂直销节。届时，
近百个品牌工厂的“大
腕”将会到场，为消费
者 带 来 优 惠 的 出 厂
价。同时，洛阳红星美
凯龙商场将自掏腰包，
对消费者进行消费补
贴，购买家具、建材的
消费者，最高可获得
12%的返现。

洛阳红星美凯龙对本届工
厂直销节非常重视，早在一个多
月前，就积极与各品牌工厂进
行联系。目前，已有近百个家
具、建材品牌工厂确定参与此
次活动。

据了解，针对此次活动，洛阳

红星美凯龙已经准备就绪。相关
负责人介绍，近百个知名品牌的家
具、建材工厂的代表将莅临直销节
现场，与广大消费者面对面交流。
当然，他们还将带来超出消费者想
象的出厂价，提供许多工厂直供产
品供消费者挑选。

周先生去年参加过洛阳红星
美凯龙举办的第二届工厂直销
节。他说：“这个活动很好，去年，
我在工厂直销节上买了不少大件
家具，和平时的价格比，省了2万
多元。今年，我打算在工厂直销节
上添置一些小件家具。”

因为知道工厂直供产品数量
有限，周先生上周就开始到红星美
凯龙“踩点”，对心仪的产品进行价

格摸底。
商场相关负责人建议广大消

费者，最好能像周先生这样，提前
到红星美凯龙进行打探，通过对
比，选定自己满意的产品。最好能
到红星美凯龙商场内的品牌经销
商处，将自己心仪的产品报给经销
商，这样的话，经销商可以根据消
费者的需求情况，通知工厂制订供
货计划。

消费者在工厂直销节上购
买家具、建材，不仅能享受到出
厂价，还能获得洛阳红星美凯
龙商场给予的现金补贴，最高

返现12%。
双重优惠后，消费者可以更低

的价格卖到品牌家具、建材，省心、
省时、省力又省钱。

为保障消费者权益
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