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车·市场

汽车“驶入”互联网
让未来更精彩

经销商吹响年底冲量号角
一周车评

□张小丽

“让每个机械、每个汽车、每个
车 床 、每 个 灯 泡 都 连 到 互 联 网
上。”作为互联网产业的第一批建
设者之一，宽带资本董事长田溯宁
的这句话，开启了我们对未来新的
想象。相比日新月异的汽车发动
机技术，汽车智能互联技术则成为
更惹眼的车市流行元素。而近日
举行的首届世界互联网大会，开启
产业互联网的革命，也让每一个汽
车人思考。

近年来，针对汽车智能互联，
汽车大佬、IT大佬都没闲着。沃尔
沃汽车创立了科技子品牌 Sensus，
并发布相应的智能车载交互系统；
谷歌推出 Android Auto；苹果也在
之前推出了 CarPlay；百度推出了
CarNet；腾讯推出了路宝……如
今，把智能互联“玩”起来，成了车
商的共识。

在第十二届广州国际车展开
展首日，上海通用汽车就发布了以

“车·联·无限”为名的车联网战略，
提供车载信息、移动娱乐与消费以
及智能驾驶等服务，致力于打造
人、车、社会互联生态圈，就像上
海通用汽车总经理王永清说的那
样“车联网正成为汽车行业的发
展趋势”。

如今，丰田的G-BOOK、宝马
的互联驾驶、奔驰的My Command
得以应用，它们凭借行业优势，掌
握了车载互联系统的主导权。博
世(中国)投资有限公司执行副总裁
徐大全也表示：“互联化、自动化、
电气化是汽车技术的未来发展趋
势，三者的连接应用将实现汽车的
绿色应用。”

随着智能互联技术的发展，车
市的未来必定更加便捷，可能在十
年后，汽车智能互联技术就会普
及。那时候，互联网企业可能成为
汽车零配件供应商，成为汽车生产
链上的关键一环。

你坐在车里，智能手表可为你
提供道路修缮等实时信息，发出指
令就可以控制中控台上的互联屏，
各项应用不输智能手机；当你遇到
危险路况时，可以将信息上传到云
端，与其他车辆分享信息；汽车也
会更聪明，为你提供更好的乘坐感
受、更多的坐姿选择，如果觉得司
机疲劳驾驶，它还能发出警示。甚
至在更远的未来，你可能坐在一辆
没有方向盘、刹车、油门的车里，由
应用软件和传感器带你驶向目的
地。

汽车智能化的持续推进，会让
我们的车更“聪明”，这样“聪明”的
伙伴，也让我们对未来更加期待。

现在或是不错的买车时机

□记者 许晓洁 文/图

“年底巨惠、底价来袭……这才11月下
旬，怎么这些商家就开始年底促销了？”市民崔
女士听说很多汽车经销商会赶在年底冲量，到
那时车价便宜，因此她打算在过年前后买车，
可在逛了几家4S店后她发现这些“传言”似乎
有问题。“是这些商家故意打出年底促销来吸
引消费者，还是我们这些消费者的认识有问
题？”崔女士有些不明白。

近日，洛阳晚报记者走访了一些4S店，发
现的确如崔女士所说，年底促销已经开始了。
4S店门口，大红的条幅拉着，（图①）4S店里
面，各种礼品摆着，（图②）经销商们使出浑身
解数来吸引消费者。

宝马洛阳豫德宝店展厅经理任鹏辉说，春
节是中国人最重视的节日，因此大家喜欢在年
底买车，来犒劳辛苦了一年的自己。此外，很
多消费者认为汽车经销商会在年底冲量，那时
车价较低，因此也把购车时间定在年底。但是
汽车经销商的“年底”跟消费者认为的“年底”
是不一样的。

汽车经销商全年任务的结算时间通常是
12月底，因此经销商年底冲量会在12月底前
结束，但在很多消费者心中，年底是指过年
前，11月下旬和12月通常是他们紧张选车的
时间。

“虽然我们全年任务的结算日期是12月
25日，但在一般情况下，我们要在12月中旬前
完成全年销售任务。”东风日产洛阳威盛店展
厅经理王晓静说，“等消费者打算年底买便宜
车时，我们的冲量任务早已结束。”

经销商与消费者之间有“时差”

作为展厅经理，任鹏辉平时一般不用接待
客户，但是在年底冲量开始后，他们店的客户进
店量比10月同期上升了20%至30%，不管是经
理还是普通员工，都要“上阵”。

宝马洛阳豫德宝店年底冲量和 5 周年
店庆时间重合，因此目前店内的优惠力度
非常大。“实打实地降低车价，就是要给消
费者惊喜。”在大力度的促销下，宝马X5已
经卖断货。

“10月的时候，我给4S店出过一个价钱，
他们把我‘拒’了，但是最近，4S店的工作人
员主动跟我联系，说他们同意我出的价钱
了。”市民刘先生说，4S店态度上的变化，让
他很惊讶。

进口大众洛阳中豫店试乘试驾专员郭晨
龙给记者透了个底，他说从现在到12月底的
这个年底冲量期内，只要消费者的出价不是特
别离谱，一般都有商量的余地。

“我们店给出的最低折扣已经达到7.3折，
最高优惠金额达到4.4万元。”王晓静说，他们
店年底促销已经全面展开，力度非常大，为了
打消消费者的顾虑，他们店还“降价补差”。店
里最多一天交车20多辆，而阳光也已经卖断
货了。

只要出价不太离谱，
都有商量的余地

“即使是年底冲量，经销商在各个车型上的优惠幅
度也不一样，什么样的车优惠力度更大一点儿呢？”打算
近日购车的市民王先生问。

任鹏辉说，在年底冲量时，经销商们通常会推出一
些特价车，这些特价车通常有两个特点：首先是即将改
款的车，其次是小众车。

大家都知道，现在大多数车型都是年年改款，在新
款车即将上市或刚刚上市的时候，4S店通常还存有不
少老款车，为了减少库存，经销商们经常把这些车列为
特价车。对于不少消费者担心老款不如新款好的疑问，
任鹏辉解释说，大多数情况下，车型改款的幅度比较小，
一般都是“外貌”上稍稍发生一些变化，或内部增配一些
装置，并不是“质”的变化，消费者大可不必担心。

小众车通常是极具个性化的车，这些小众车在外观
上可能并不符合大众口味，或者用途比较局限，因此平
时销量比较小，但仁者见仁智者见智，如果某些消费者
恰好中意的是小众车，那么在经销商年底冲量时也可以

“捡到便宜”。
同时，任鹏辉提醒各位消费者，如果您打算在过年

时开上进口车，最好现在开始着手订车事宜。他说，进
口车牵涉的环节较多，在经销商没有现车的情况下，订
车周期通常为3个月。

冲量期不妨看看老款车3
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