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“不务正业”之创业故事
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这天上午，小区里静悄悄

的，跟往常一样几乎看不到人。
“奇怪，人都躲到哪儿去

了？”王利嘟囔了一声。
“大概上班了吧，要么就是

在家宅着，不管了，咱先放一挂
鞭，庆祝开业！”她老公说罢，在
车库门前挂了一挂电子鞭炮。
这个小小的车库，刚被他们改造
成一间美容院。

噼里啪啦的鞭炮声引来了
一些看热闹的人，下楼遛狗
的、出去买菜的、带孩子玩儿
的……人们聚在美容院门前，
又好奇又兴奋：“真稀罕，咱小
区竟然开了个美容院！”

王利趁机拿出一沓体验卡，
派发给众人：“欢迎光临，凭卡可
以优惠的价格体验美容美体项
目，只要28元！”

“在普通美容院做一次美
容美体少说也得百十元，这儿
咋恁便宜哩？”买菜的女人不
买菜了，直接把钱塞到了王利
手里。

王利施展浑身解数，为她
保养脸部、按摩身体。服务完
毕，客人意犹未尽：“哎呀，老
美呀，老得劲儿了！”王利顺着
她的话头又添了一句：“也老
近呀，咱店就在您家门前，抬
脚就到。”

于是，第一笔交易顺利完
成：女人当即交了定金办卡，成
了王利的签约主顾。不但如
此，作为第一个吃螃蟹的人，这
个女人还觉得自己有义务作宣
传，便在小区里到处广播：“你
们也来试试，人家做得真好，不
试试真亏！”

第二个人来了，第三个人来
了……体验过后，人人满意，个个
开心，大伙儿争着交定金办卡。

开业当天，王利收了17000
多元现金，她租的这个车库，每
月租金才700元，两年的租金都
赚回来了！

王利笑得合不拢嘴：原来
开店没有一点儿压力，真好！

走进小区照样创业
□记者 张丽娜 文/图

时 间：2013年 地 点：牡丹桥西侧一小区 人 物：王利，小区美容院老板

2012年年底，王利站在洛阳街
头，思考着下一步该怎么干。

经过多年摸爬滚打，她已熟悉
美容院的运作流程，她想自己开店
当老板。

她先去洛阳某美容院练了练手，
摸清了洛阳美容市场的行情。2013
年，她在离住处不远的一个小区租下
了一个车库。

北京有许多小区美容院，而洛
阳的美容院一般开在街头，在小区
开店的少之又少。王利认为在洛
阳开小区美容院大有可为，便把车
库改造一番，隔出了一个洗浴室、
一个收银台，摆了四张美容床，就
此开张。

因为开店成本低，同样的项目，
她家的价格要比街头美容院便宜许
多。她的服务贴心周到，技术又好，
小区周边的女人，很快都成了忠实
主顾——吃完饭下楼，溜达到美容院
做做保养，多享受啊！

生意太红火，王利曾高薪招过几
个助理美容师，可是招来的人干不了
几个月就走了，她们嫌这儿太小太憋
屈——“车库美容院”连个窗户都没
有，小区里的景致又太单一，比不得
街头热闹繁华。

或许只有自己当老板，才能耐
得住这种寂寞，王利一个人撑着（也
少不了她老公的精神鼓励）这间小
区美容院，奋斗至今。生意好时，她
每月能挣一两万元，即便生意不好，
也能挣个几千元，总好过给别人打
工受约束。

王利毕竟是个有志气的人，她不
甘心局限于小格局，她说：“我想招募
合伙人，在洛阳各大小区开美容连锁
店：我负责投资，教授技术和管理经
验，你负责学技术、看店，咱们签约在
一定时期内五五分成，合约到期，这
店就是你自个儿的了。”王利的这个
主意，你觉得咋样？

王利是个有想法的人，而且
眼光长远，这从她所选的学校就
能看出来。当时，一般姑娘都选
专业美容学院，而王利选的学校
不但教美容，而且教中医养生、
经络理疗。她认为，养生是将来
美容保养的大趋势。

2004年，她获得了高级美
疗师证书，到美容院上班。不
久，她就受不了了：从早到晚给
顾客按摩，手指头都按肿了，她
疼得直哭，怀疑自己不适合干这
行。后来转念一想，若是不干，
那6000元学费就白交了，于是
她咬牙坚持。

半年后，她学会了用巧劲
儿，借用身体的力量推动胳膊、
手指干活儿。

王利身上有洛阳人的朴实，
干活儿不惜力，力度准确，态度
谦恭。一年后，她成了美容院点
牌率最高的美容师，顾客宁愿排
队等待也要选她。她的薪水也
从学员待遇升到了资深待遇，每
月2000元。

此刻，她却想跳槽了，想当
主管、当店长！辞职后，她穿上
新衣服，换了新发型，靠着娴熟
技巧与自信大方，居然真的通过
面试，当上了另一家美容院的店
长。直到办理入职手续，老板才
知她只有21岁。

王利毕竟没有管理经验，这
家店的业绩没做起来。她意识
到自己还需要学习，便放低姿
态，主动要求当美容顾问。老板
欣赏她的坦诚直率，当她是朋
友，教了她许多管理之道。

后来，王利与同在京打工的
初恋男友结婚、生子。夫妻俩觉
得在京打工不是长久之计，决定
回洛发展。

王利今年32岁，俊俏
苗条，精明和善。

她出生在嵩县山区，
17 岁就辍学了，她想走
出深山，去首都北京开开
眼界。

那是2000年，王利背
着行囊，只身一人投奔在
北京打工的亲戚。

亲戚只能指指路。王
利应聘到北京的一家医院
做外送员。所谓外送员，
就是专门负责给一些病
号办住院、出院手续的，
说白了就是跑腿儿的，每
月工资 410 元，所幸有集
体宿舍。

为了多挣钱，王利白天
在医院上班，晚上去当小时
工，帮忙碌的医护人员打扫
家庭卫生，1小时5元。

为了省下饭钱，她还
见缝插针地到医院配餐营
养室打杂，好混上一顿工
作餐。

刚进京那两年，她就
这样每天打三份工，从早
忙到晚。

这种生活谁也不会喜
欢。有一天，王利终于感到
厌倦了，便跟相熟的小护士
抱怨：“老这样下去学不到
东西呀，我年纪轻轻就这么
耗着，太不值了。”

小护士爱美，常到美
容院做美容，就跟王利说：

“你干脆去学美容吧。人
会越来越有钱，有钱了就
舍得保养，美容业是朝阳
行业。”

王利认为她说得在
理，就拿出攒了两年的
6000元钱当学费，去医学
美疗学校学习。

那6000元血汗钱是她
下的大注，她期待自己的人
生，可以由此翻盘。

经验之谈：
坚持到底好过半途而废

辣妹前传：
一天打三份工

情景回放：
一天赚回两年房租

创业计划：
让小区美容院遍地开花
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小贴士：小区美容院的店址，最好选在居住人口多、居民消费

能力稍高的中高档小区。店面可以不大，但应有独立洗浴室、卫生
间。美容师可以少，但必须技术好、态度好，能留住回头客。
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