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□记者 霍媛媛

一幢写字楼是不是真的与国
际接轨、达到超5A级标准，除看其
地段如何、是不是标志性建筑、有
没有填补市场的空白外，还要看其
服务是否到位，能不能为进驻企业
提供增值服务。

“其实，元亨国际并不是一个
普通意义上的写字楼，而是一座
定制级商务聚合体和全商务链综
合服务商。”在厦门点石智业行销
策划有限公司洛阳分公司总经理
林细辉的眼里，元亨国际的硬件已
超出市面上的写字楼一大截，而其
软件更是让其他写字楼难以望其
项背。

元亨国际：做全商务链综合服务商

● 位于开元大道，板块崛起，地段升值、增值看得见；
● 超5A级写字楼，硬件配置创新升级；
● 与碧桂园物业强强联手(正在洽谈签约事宜)，为进驻

企业和投资业主保驾护航；
● 世界500强企业正威集团率先进驻；
● 现房销售，收益无须久等。

■ 后盾：创客团体
“大众创业，万众创

新。在‘互联网+’的作用
下，一大批与之相关的新锐
创业、创新企业涌现出来。
写字楼该如何通过特色软
件服务吸引它们、留住它
们，甚至助力它们做大做
强，元亨国际在这方面走在
了前面。”郝鲁军说。

互联网思维中包含的追
求平等、开放、自由的思潮，让
这些新锐的企业改变了原有
的工作管理、分配模式。“它们
强调团队分享、创意办公……
元亨国际的天空会所、休闲
运动馆等创新配套设施及特
色软件服务，可以说正对它
们的口味。”郝鲁军说。

“不过，对于这些企业
来说，上述特色软件服务固
然重要，却不是最重要的。”
郝鲁军说，利用集聚优质资
源的平台，解决人才、技术、

资金等难题，是它们做大做
强的关键。为此，元亨国际
计划引入一批创客团体，并
以此为基础，为上述企业引
入资源的“富矿”。

“比如依托创客团体，
可以建立创客沙龙，为企业
积累专业人才，也可以与知
名培训机构达成战略合作，
对企业员工进行系统的技
能培训，还可以根据企业的
需要，组织创客承接企业专
业技术外包服务，甚至可以
导入创业投资基金。”郝鲁
军说，总之，元亨国际就是
要通过跨领域合作，为每个
有志做大做强的进驻企业
寻找更多优质资源。

“元亨国际是洛阳首批
引进创客概念的写字楼，而
且将为其提供极大空间，这
一创新将引导洛阳写字楼
真正实现企业创智的功能
性。”郝鲁军补充道。

■ 后盾：世界500强企
业正威集团及重点进驻企业
打造的高端商务圈层

业内人士称，判断写字楼
的软件服务是否到位，有一个
简单而直观的办法，就是看已
进驻企业的类型、性质。如果
进驻企业当中有世界500强企
业，那么这个写字楼的软件服
务肯定不会差。

“元亨国际已引入正威集
团这个世界500强企业进驻，
正威集团是一家以有色金属完
整产业链为主导的全球化集团
公司。”郝鲁军说，这是一家低
调、务实的企业，在做大做强有

色金属主业的同时，已向半导
体、高新材料等产业进军。

该集团的三大发展模式
包括“大增长极、大产业链、大
产业园”，在多地拥有产业园，
涉及高新材料、电子信息等多
元化产业。

“正威集团及旗下河南金
属交易中心有限公司的进驻，
一方面说明元亨国际的软件
服务已达到国际水准，另一方
面也将给其他进驻企业带来
不少隐性‘福利’。”郝鲁军说，
这就和“百万元买房子，千万
元买邻居”蕴含的道理一样，
你是谁很重要，与谁同行更为

重要。如今，各行各业都讲究
圈层，元亨国际就是要围绕

“大亨”——正威国际及其他
重点进驻企业打造洛阳商务
圈的高端圈层，重点集聚发展
金融、文化、电商等高端现代
服务业。

值得一提的是，正威集团
的进驻，将吸引与其有业务关
系的公司积极进驻。目前，已
有部分企业开始到元亨国际
考察、洽谈。不久之后，元亨
国际的三层、四层将成为河南
省最大的金属交易中心，进而
形成以国际金属产业为主导
的外拓性产业链。

■ 后盾：物业管理一级
资质企业碧桂园物业(正在洽
谈签约事宜)

元亨国际计划引入的碧
桂园物业，是物业管理一级资
质企业，能为进驻企业提供一
个五星级的商务环境。

“从进驻企业的体验角度
来看，企业首先希望服务安
全、舒适又快捷。安全是要保
证企业放心办公；舒适是指基

本的物业服务必须零缺陷，比
如始终保持环境整洁、空气流
畅等，以营造舒适的大环境；
快捷是指企业足不出户也能
满足涉及商务领域的大部分
需求，比如随时能跟外界有效
联系，从而获取信息、快速把
握商机。”郝鲁军说，碧桂园物
业的理念，就是要呵护好进驻
企业驰骋商海的这个“家”，与
进驻企业的需求契合。

郝鲁军说，碧桂园物业服
务以专业、细致见长。他印象
最深的是其服务不分大小，着
眼于细节，充分体现人文关
怀。此外，因写字楼不同于住
宅楼，物业服务其实是对商业
资产的管理，因此，在服务进
驻企业的基础上，他们还会兼
顾投资业主的收益，积极实现
企业效益和房产价值的同步
增长。

“借助三大后盾，元亨国
际可提供的增值服务可分为3
个层级。”洛阳乾坤置业有限
公司总经理郝鲁军说。

一是计划引入碧桂园物
业(正在洽谈签约事宜)，根据
进驻企业自身的特性及需求
制定合理的服务运作模式，一
方面严格控制成本，另一方面

细致实施超前管理，满足进驻
企业的需求，兼顾投资业主的
收益，实现企业效益和房产价
值的同步增长。

二是依托重点进驻企业，
比如世界500强企业正威集
团，打造洛阳高端商务圈，并
辐射其他进驻企业，达到集聚
发展金融、文化、电商、培训等

高端现代服务业的目的。
三是借助即将引入的创

客团体的平台，为一批新锐进
驻企业，尤其是创业型、创新
型企业，提供优质的人才、技
术、资金等资源支持，助力它
们突破发展瓶颈，做大做强。

“元亨国际将逐步实现全
商务链价值服务。”郝鲁军说。

借助三大后盾，提供增值服务1

给进驻企业一个五星级的“家”2

让进驻企业与实力“大亨”同行3
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