
2015年12月24日 星期四 编辑／张小丽 校对／赵恒 组版／鸽子

家居·综合
04B

□刘丁

装修是个烦琐的事，一不小心可能
留下遗憾。该怎么办？可以借势互联网
家装！

从毛坯房到精装房只需35天，每平
方米只需几百元，全程手机App（视频）
监控，如此省心、省钱的“另类”装修，打
动了一大批消费者，并从传统家装市场
切下了一块不小的“蛋糕”。

运用互联网思维
把产品做到极致

2015年，“互联网+”可谓风生水起，
“互联网家装行业”也不例外。打出“洛
阳最快的互联网装修”口号的洛阳君兰
装饰工程有限公司（以下简称君兰装
饰），2015年8月10日上线，当天，仅装
修业主打来的咨询电话就超过200个，
订单量每天都创新高。

“我们用了两个月的时间进行市场
调研，做模式，定机制，选人才，进行顶层
管理构架设计，然后与广州、江苏等一线
品牌厂家联系，整合主材，并对施工工人
进行一个月的集中培训。我们要给客户
提供最低的价格、最好的设计、最新的理
念、最好的服务和最好的保障。”君兰装
饰CEO刘军锋说。

35天装修完，很多人觉得不可思
议。君兰装饰在网上进行了35天的直
播，将装修工序标准化，就是把所有的装

修工作分解到每一天，让每一个时间段
的施工过程与材料准备无缝对接。

与此同时，君兰装饰的装修材料采
用标准化菜单模式，供消费者选择。比
如，品牌地板有20款可以选择，橱柜有
15种颜色可以选择，瓷砖有20款可以
选择等，不同选择可以搭配出不同的装
修效果和特色。

互联网家装公司分三类
第三类装修模式最新

自2015年年初至今，国内新上线的
品牌互联网家装平台不少于十家，无名
之辈更是数不胜数。

互联网家装其实就是运用互联网思
维，改造传统的家装模式。目前市场大
致有三类互联网家装公司：第一类是为
工长提供展示平台，让业主在平台上直
接找工长，与工长签约；第二类是为正规
的有资质的装饰公司提供网络平台，供
业主选择，业主通过此平台选择装饰公
司，装饰公司负责售后服务，平台承担相
应的监管责任；第三类公司的模式最新，
他们拥有自己的设计师和施工团队，以
提供标准化产品、设计、施工的模式，为
业主提供装修服务，并对售后服务负责。

装修房子就像买汽车
只需要四步就搞定

君兰装饰打出“装房子就像买汽车
一样简单”的口号，提出装修房子只需要

四步：选产品—
签合同—施工等
待—验收交房，
让您拥有完美的
家。这种新颖的装修理念深受消费者喜
爱，君兰装饰在洛阳家装界声名鹊起。

近年来，互联网家装优势尽显。
2015年1月上线的北京爱空间，自称是

“性价比最高的互联网装修公司”，定位
是服务年轻人，打出“我们为年轻人提供
更好的互联网装修体验”的口号，推出了

“699元/平方米”的装修价格。个性化家
装网站微装网一上线，立刻吸引了大批
粉丝，这家网站以提高生活品质为目标，
对居所做局部装修，宣称“价格、效果、设
计全透明”。就连互联网房产大佬搜房
网也被互联网家装的魅力所吸引，推出
极限精装666元/平方米的方案……

互联网家装省去繁杂的中间环节，
透明度高，工序和价格标准化，因而备受
热捧。然而，目前互联网家装市场刚刚
起步，各路力量竞相角逐，一场互联网家
装的争斗在所难免。目前，互联网家装
竞争异常激烈，各个互联网家装公司都
采取了新的服务策略。

君兰装饰率先提出了数字化设计、
智能化施工、五级保障机制、五星级贴身
服务等装修理念和服务，受到洛阳消费
者的广泛关注和追捧。

各大互联网家装公司群雄逐鹿，到
底谁能称王？让我们拭目以待。

互联网家装：
“另类”思维
让装修省心更省钱

35天完工，每平方米只需几百元，全程手机AppApp（（视频视频））监控监控

金海马家居
喜迎十周年店庆

洛阳金海马家居博览中心
将迎来十周年店庆，为回馈消
费者，将于2016年1月1日至
3日举办“店庆十周年，好礼惠
全城”大型店庆促销活动。

据了解，在十周年店庆期
间，洛阳金海马家居博览中心
全场近千家品牌万余款商品将
感恩让利，且所有特价商品不
限量发售，让消费者真正享受
实惠。

2016年 1月1日至3日，
每天前100名到访者，凭报纸
广告可获得精美实用礼品一
份，数量有限，先到先得。活动
期间，消费者购物满1000元，
凭购物凭证即可领取抽奖券一
张，满2000元领取抽奖券两
张，上不封顶，持抽奖券参与现
场抽奖，就有机会获得液晶电
视、山地自行车等礼品。
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