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□记者 韩霖 文/图

临近年底，为了完成年度销售任
务，汽车4S店纷纷亮出各自的底牌。
限时特惠、年底大促……在他们的不断
刺激下，消费者们的购车刚需也被激
活，新一波的购车热潮也再次掀起。受
多方面因素影响，虽然有双十二助阵，
但今年的这场购车热潮，却比2015年
来得更晚一些。

双十二，店内促销忙

“双十二购车节，三重大礼等你来”
“双十二，购车钜惠嘉年华”……虽然室
外下着阴冷的小雨，但在各种优惠促销
声中，进店看车的市民依然热情高涨。

“临近年末，想给家里添台车，也算
是给家人的一个礼物吧。”11日下午，在
某4S店看车的市民刘先生说，“看中了
一台SUV，正好今天有双十二的购车优
惠，就把车给订了。”

“之前来看过两次，今天上午销售
顾问打电话告诉我双十二有优惠，就趁

着周末过来看看呗。”带着妻子来看车
的市民魏先生说。

记者走访了解到，绝大多数4S店
都针对双十二推出了各自的优惠措施，
吸引消费者进店看车，为2016的销售
业绩画上圆满的句号。

“一般厂家都会在12月份放‘价’，
这正好也趁着双十二，店内就搞了促销
活动，一来完成年底的冲量任务，二来
也能为元旦购车季提前收集一些客户
信息。”该4S店的销售人员说。

口号喊得响，效果不理想

虽然各4S店都在卖力喊口号，但
实际效果并不理想。

“周六周日两天才卖了2台车，跟
心中的预期还是有差距的。”一位李姓
的销售人员说，“该卖的车，不喊也能卖
出去。有些车，喊了也并不好卖。”

“我仔细看了好几家店，感觉优惠
力度并未达到我心中的预期，打算到月
末再来看看，优惠的力度应该还能再大
些。”在店内看车的市民白女士说。

那么，究
竟是什么原
因，造成了这
种“叫好不叫
座”的尴尬局
面呢？

某4S店的负责
人认为，一来是由于消
费者对双十二这种“网络节日”并不买
账，对年底或者元旦时的购车优惠期待
更高；二来是由于我市11月份的车市火
爆，提前释放了一部分市场造成的。

随后，记者查看了本报12月7日刊
发的《权威发布》发现，2016年11月份，
我市小型机动车挂牌量高达12221辆，
这也印证了该负责人的看法。

该负责人表示，在12月下旬，车市
或将迎来一轮购车热潮。

年底购车，以下三点要记牢

面对可能到来的购车热潮，在购
车、提车时，又有哪些需要注意的地
方呢？

首先，在签订购车合同时，要和4S
店核实，以确保车辆合格证等相关资料
完整。因车辆合格证被4S店抵押给第
三方金融机构，导致车辆无法按时入户、
上牌，也是汽车行业投诉的热点之一。

其次，对于4S店承诺的一些购车
优惠及附送的各种装饰，尽量写入购车
合同中。大规模的集中提车，车源容易
出现“供不应求”的现象，这时难免会出
现“缺斤少两”现象，详细的购车合同，
能保证自己的利益不受损害。

最后，购车要理性。购车的时机及
预算，一定要结合自身的经济条件。切
勿图便宜或是爱面子硬来，让自己背上
沉重的经济负担。

虽有双十二助阵，但——

2016年的年底购车热热
比2015年来得更晚一些

4S店内双十二促销标语随处可见


