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打造先进的电商物流服务商
车炳恒

□记者 智慧 通讯员 张思怡/
文 记者 杜武/图

本报讯 昨日上午，2016中
国（洛阳）第七届电子商务大会
在我市召开。本届大会以“创
新、跨境、电商物流”为主题，重
点关注电商企业在产品、营销、
人才等方面的创新，并结合跨境
电商及物流等进行深入交流。

本届大会由市商务局、市工
信委指导，容威物联、青盟汇等
承办，来自电子商务、互联网等
领域的业界大咖齐聚一堂，展示
了我市电商物流的发展情况，分
享了电子商务发展的创新成果。

本届大会公布的数据显示，
今年前11个月，我市电子商务交
易额达 1560 亿元，同比增长
29.4%，增幅高于全省1.1个百分
点；电子商务网络零售额达205
亿元，占全省网络零售额的
15%，同比增长32.2%。

根据省邮政国际出口业务
量统计，今年前11个月，我市出
境邮包为58万包。为促进我市
跨境电商发展，目前，我市正加
快引进、对接河南省线上“单一
窗口”平台，积极申报省级线下
综合园区平台、人才培养和企业
孵化平台，全面打造我市跨境电
商生态圈。

本届大会透露，在不久的将
来，我市也将建设海关特殊监管
场所，相关程序正在履行。这意
味着，我市将拥有自己的电子口
岸，本地电商企业不用再到天
津、深圳等地办理出口业务，这
将大大节约企业成本，并带来更
多外贸收益。同时，我市将大力
培育扶持本土平台和跨境电商
经营主体的发展，促进全市外贸
转型升级，优化传统外贸模式，
带动出口产业集群发展，为各家
电商企业的发展创造更加便利
的条件。

□记者 智慧/文 杜武/图

中国（洛阳）电子商务大会 7 岁了，从
2010年至今，这个一年一度的行业盛会已帮
助一大批传统企业走上了转型发展之路，引
领并助推了洛阳及周边地区电子商务的蓬
勃发展。

昨日，在2016中国（洛阳）第七届电子商
务大会现场，嘉宾的精彩发言均通过微信、
映客等平台进行了现场直播，吸引了万余人
在线观看、评论。这些业界大咖说了啥？如
果您错过了直播，一定别错过这篇报道。

2016中国（洛阳）第七届电子商务大会现场，不少嘉宾对行业发展谈了看法，聊了经验

嘉宾“金句”有很多，看看哪些您受用

2016中国（洛阳）第七届电子商务大会召开

本地电商跨境卖东西，未来将更便利

嘉宾们在交流

2015年，新大农业采取
“公司+农场”的经营模式，将
自己的农场打造成了全省首
个“农村众创空间”。在这里，
公司统一规划、建设和管理，
将一个个大棚承包给农民，为
其提供从种植、管理到营销的

全套服务，农民是经营主体。
在销售模式上，我们选择

搭乘“互联网+”的快车，新大
农业种植的水果不仅销往全
国各地，还实现了全年无间歇
供应，销售额也不断攀升。

我们以品牌连锁的方式

来推广“农村众创空间”模
式。未来，只要农民有意愿，
就能在自己的土地上种出更
有价值的商品。下一步，我
们还要引进更加先进的销售
模式，让农业创新造福更多
的农民。

几年前，电商企业发展
如何可能与其运营能力有很
大关系，熟悉运营规则的企
业，生意就好做，但是随着市
场不断发展，如今运营能力
已经没有以前那么重要了，
起关键作用的还是商品。

近两年，我们耳熟能详

的一些知名互联网企业，如
阿里巴巴、京东等，都已经开
始打造自己的线下店铺。这
说明，未来，线上和线下将不
会存在明显的界限，所有企
业都可能成为互联网企业。

互联网将无处不在，也
将成为所有企业都使用的一

个经营渠道。最终，商业的
本质仍将回归“客户需求”。
因此，我建议，在消费持续升
级的背景下，企业应将目光
放在客户身上，拿出更好的
商品，不但要满足客户不断
增长的需求，还要洞察客户
未来的需求。

洛阳的电商发展走在中西
部前列，有良好的行业氛围。
我进入电商行业十年，一直致
力于挖掘电商人才，发展洛阳
的电商项目和品牌。

只要走出去，只要能想到，
只要有行动，就会有收获。
2006年，伴随着互联网的飞速
发展，容威家电正式走上电子
商务之路，通过网络宣传容威
家电商品；2008年，容威商城
正式上线，开始在线交易；
2011年，容威电子商务大厦启
用，我们开始做洛阳的电商孵
化器。

这几年，越来越多的企业
加入电商行列，我也在考虑容
威的发展方向，对此，马云建议
我，为电商提供服务。2013

年，容威投资2亿元，打造了容
威物联——先进的电子商务物
流园，为电商企业提供物流仓
储服务。

今年双十一，容威物联的
日发单量超过了 10万单，不
少电商企业为我们点赞。未
来十年，我打算只做一件事：
把容威物联打造成先进的电
商物流服务商。容威物联将
构建一个智能化的物流仓储
生态圈，我们不开网店，不送
快递，只做服务，而且只服务
电商企业。

王健林建议大家先定一个
小目标，我的目标是容威物联
未来的日发单量能达到30万
单，服务200家电商企业，10年
后市值达到100亿元。

模式创新，“互联网＋农业”大有可为吴迪

人物简介：容威物联董事长

人物简介：洛阳新大农业科技有限公司创始人

商业的本质仍将回归“客户需求”黄伟
人物简介：百度豫西客服中心、青峰网络科技有限公司董事长
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