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“以租代购”，是陷阱还是双赢？
专家提醒：合理规避风险是关键

从事汽车销售多年的张先
生说，作为一种新兴的汽车销
售形式，“以租代购”的首付低，
租金还可以分期，消费者免除
了预算不足的苦恼，汽车厂家
也打开了新的销售渠道，从这
一方面看，无疑是双赢的，但仍
需要提醒消费者，一定要“先把
账算清楚，再作决定”。

“如果分期后的租金超出了
自己的偿还能力范围，或者远远
高于同期贷款的标准，那么建议
大家慎重选择。”张先生说。

“买车一定要量力而行，不
能单为面子或为讲排场而冲动
消费，选择远超出预算的车型，
从而让自己背上沉重的经济负
担。”张先生说。

某汽车品牌销售人员李先
生认为，“以租代购”其实是三
方交易，三方即购车者、租赁公
司和车商，车辆的价格及质量
该如何保证、在后续使用时发
生故障该如何处理等问题，都
需要消费者先行考虑。建议将
一些可能存在后续隐患的问题
写入合同，合理规避风险，以保
障自身利益。

同样是买一台车，消费者为何要从租赁
公司“绕”这么一个圈子？“以租代购”究竟有
何好处？

任冬艳介绍，和传统购车形式相比，“以
租代购”有几个优点。首先是首付低，一般
来说“以租代购”的首付通常为汽车总价的
10%左右，个别车型甚至是“零首付”。其
次，审核门槛低。传统贷款购车，需要多种
证明材料及审核流程，而“以租代购”通常只
需要客户的驾驶证、身份证和银行卡即可办
理。最后，租赁期限相对灵活。消费者可根

据自己的情况，选择不同的租赁期限。
据了解，一些汽车租赁公司甚至免除了

车辆购置税及第一年的全险，这也吸引了不
少消费者。

“我和女友都刚参加工作，积蓄有限，
‘以租代购’首付低，租金还可以选择不同的
分期，我们觉得挺不错，近期准备尝试一
下。”市民高先生说。

记者走访了解到，凭借极低的首付及简
单的办理流程，不少年轻消费者都对“以租
代购”这种购车形式产生了浓厚的兴趣。

“以租代购，顾名思义就是
通过租车的形式代替传统的购
车方式。消费者可以针对自己
看中的某个车型，向租赁公司
提出购车申请。租赁公司对
其进行资质审核后，将车辆买
下，并以租赁的形式交予消费
者。”乾坤好车电子商务有限
公司洛阳分公司业务经理任冬
艳说，“车辆所有权暂归租赁公
司，消费者只需按月付租金，合
同期满后，车辆即可由租赁公
司过户给消费者。”

据了解，这种“以租代购”
的形式在欧美国家已被广泛
接受。网络统计显示，在美
国，汽车的直租比例接近
50%。在我国，随着经济的发
展，以自驾游为首的新一代旅
游业也得到了快速发展，这也
带动了汽车租赁市场的繁
荣。同时，年轻消费者的购车
需求进一步增加，使得“以租
代购”悄然兴起。

“细心的市民也许会发现，
近两年我市出现了许多租车公
司，这就是最好的证明。”任冬
艳说。

“租车”前，
这些提醒少不了

□记者 韩霖

近日，市民陈先生联系《洛阳晚
报》记者：“想买一台车，之前听朋
友说有一种‘以租代购’的购
车形式，只用付很低的首
付就可以提车，不知道
靠谱不？”陈先生所
说的这种“以租代
购”的购车形式
究 竟 有 何 特
点？现实中又是
如何操作的呢？
有哪些需要注意
的地方？对此，记
者进行了走访。

“以租代购”
悄然兴起

“租车”首付低，审核门槛低
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