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养老旅居日渐红火，旅行社争相推
出各种产品，那么下一步，它是否会成
为旅行社发展的重点或突破口？

我市一名旅行社资深人士说，她曾
跟随一个旅居团到上海附近的某养老
旅居基地体验，那里依山傍水，别有江
南风情，老人们每天都安排有作息娱乐
时间表，早上打打太极拳，饭后有养生
讲座，午睡后有钓鱼比赛，晚上有棋牌、
麻将等，老人们其乐融融，心情特别舒
畅。她认为，发展旅居产品必将是旅行
社调整业态产品的一大趋势。

孙国平表示，在全域旅游概念
下，养老旅居会有较大的发展，也
势必会成为旅行社的一种不可或
缺的新业态，但是，除了有实力的
人选择置业，普通旅居产品的门槛
并不高，人们从网络上就可以订到
短租房，旅行社主要是起到租房中
介的作用，因此对以服务取胜的旅
行社来说，推出旅居产品只能作为
一种辅助业态，并非是业务转型的
突破口。

洛阳旅游百事通总经理宋晶也持
相似意见，他认为从整体来看，养老
旅居产品逐渐增多，消费人群也在扩
大，但河南市场比较保守，旅居产品
依然是一种业态，却不是旅行社的主
要产品和突破目标。

“换个地方住一段”的旅行方式渐受青睐，我市旅行社也不断开拓相关业务——

康养旅居 往哪儿去？产品咋选？

□记者 宋扬

“这是我第一次尝试旅居产品，感觉挺好的，转一转、歇一歇，起码不感到劳累。”
上周末，与记者通电话时，刚入住海南某旅居基地的市民马阿姨抑制不住兴奋地说。马阿

姨与伙伴们参加的是洛阳环球国旅的旅居体验团，10天时间，有5天在兴隆的一家度假酒店居住、疗养。
如今，越来越多的老人选择到其他地方居住一段时间，比如在寒冷冬季，会有一部分老人像候鸟一样

飞到南方过冬。虽说今天我市市区开始供暖，但也挡不住他们飞向南方的心，我市各旅行社也审时度势，
开拓相关线路、产品，养老旅居产品较为红火。

记者了解到，目前我市各家旅行社的旅居产
品比较丰富，有需求的市民可根据需要找到合适
产品。这些产品大都以10天、15天为主，如旅居
三亚，一般是前5天带老人游览三亚的精华景点，
后面的时间会安排在带游泳池、庭院的度假酒
店，让老人慢慢疗养。这些产品根据目的地往返
交通工具的不同、天数不同，价格在2000多元到
5000多元。

除了跟旅行社，记者在去哪儿网上搜索“旅居
产品”时发现网上也有类似产品，如“三亚10天9
晚、爸妈养生度假旅居疗养游，11月每天有，1990
元”“专业爸妈游·候鸟计划，三亚15天14晚一站式
旅居疗养游，11月每周二、五有，2680元”……这些
产品一般包含机场与酒店间接送机服务、酒店标准
间住宿、一日三餐等。

河南夕阳红旅居度假养老产业集团运营总经
理刘鸿标说，会员制的旅居消费方式将受到认可，
如该集团的会员卡，充值1万元，每年可在集团任
意合作的基地住50天，连住3年。

也有老人自己摸索方法，联系旅游目的地的
酒店或房源进行旅居。我市孟津县陈先生，每年
11月中旬到次年3月中旬都会到三亚旅居，已持
续7年。他说，一开始通过朋友介绍到三亚租房，
住在城乡接合部的农家乐，一个月房租600元，可
以自己做饭。后来去的时间久了熟悉情况了，他
便换到了一个老教授活动中心，设施更好，离海边
步行10分钟，标间每月1800元。重要的是这里住
的都是全国各地退休的高素质人才，大家在一起
互相交流学习、吹拉弹唱，生活快乐而充实。

他建议，旅居选房要选离公交站、海边较近
的，附近要有菜市场、超市等便利购物点，和房东
签署短租协议，最好选择和爱好相近的老人群居。

“旅居就是到一个旅游目的地短暂地居住、
旅行。”河南国旅洛阳分社总经理孙国平这样解
释“旅居”的含义。他说，旅居形式早在七八年前
就开始兴起，近几年消费对象逐渐从富人阶层向
普通百姓转变。

据了解，旅居养老最早由中国老年学会提
出，它是“候鸟式养老”和“度假式养老”的融合
体，老人们在不同季节去气候适宜的地方，一边
旅游一边养老，是有利于老年人身心健康的一
种积极养老的方式。

与普通旅游的走马观花不同，选择旅居养老
的老人一般会在一个地方住上十天半个月甚至
数月，慢游细品，以达到健康养生、开阔视野的目
的。孙国平表示，洛阳市民一般冬天去海南、广
西、广东等地过冬，夏天则爱选择山东半岛的青
岛、烟台、威海或内蒙古呼伦贝尔等地旅居避暑。

洛阳环球国旅近两年一直致力于旅居养老
产品的开发，其总经理曹伟作为河南夕阳红旅居
度假养老产业集团的投资人之一，在全国多个宜
居地合作成立养老旅居基地。他说，近几年，旅
行社业务的主要消费对象都是老年人，能占到六
成至八成，旅居业务开展以来，深受老年人关注
和欢迎，今年已发送两批游客去海南、广西等地
的基地进行体验，反响很不错。

随着旅居市场的不断扩大，不少旅游、养生
地产也被带动起来，发展前景可观，一些有投资
意识和能力的市民开始购买置业项目，也能方便
自身旅居的需要。

前不久，市民周女士去广东惠州的碧桂园润
扬溪谷旅居了近半个月，作为在此置业的业主，
她享有每年到此居住半个月、到碧桂园旗下其他
旅游地产项目也居住半个月的权利。她说，自己
购买的地产项目66平方米，被紧凑地设计成两
室两厅一厨一卫的布局，平时有托管公司代为管
理、出租，周女士还能赚取一定的收益，因为旅居
人群将越来越多，所以她对前景较有信心。

据悉，我市一些有实力的业主近些年较多在
海南置业，让父母在寒冬或雾霾天去海南旅居。
曹伟介绍，他们的业务也涉及养生地产开发及销
售方面，除了海南、广西一些海滨城市，还有杭
州、黄山等宜居地。一些距离较近的养老旅居地
产也同样受到关注，如该集团在栾川重渡沟投资
建设的12幢别墅项目，有140多个标准间，明年
可投入使用。

另外，他认为，对于不打算置业的市民来说，
选择旅行社的旅居产品也是一种好方式。“即使
你在某地买了房子，每年都在一个地方旅居必然
会审美疲劳，旅行社和全国多个地方的基地合
作，让游客可以换换地方、换换感觉。”

旅居产品将成为
旅行社发展重点吗？

想旅居，如何选择产品？

旅居带动旅游、养生地产的发展

旅居日渐受到老年游客欢迎现
状
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（资料图片）


