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20世纪80年代中期，“下海”风

从沿海地区刮到了洛阳，当时还不
到20岁的我，也加入了个体户的行
列，和别人合伙在老城十字街卖衣
服。那时是个体户发展的黄金期，
我们的店面不大，可每天能收入近
100元，在当时已经相当不错了。

按说这么高的收入，我该好好
做生意，可我偏偏有些三心二意。为
啥？1985年前后，在繁华的十字街
附近，开始出现一些拉客的小轿车，
它们以菲亚特、拉达、波罗乃茨等进

口车型为主，被看做是洛阳最早的出
租车。每次看到这些车辆在街道上
来来往往，我就满心羡慕，如果开车
的是女司机，更会忍不住目送她远
去，心想，要是我也能开车就好了！

在此之前，市场上拉客的大部
分是三轮车，尽管个体出租车的收
费是三轮车的三四倍，可乘客还是
不少，一辆车一天就能挣 100 多
元！又能开车，又能挣钱，对我来
说，开出租车无疑成了梦想的“完美
职业”。

从“黄面的”到“绿现代”，的姐吴月花亲历洛阳出租车行业变迁

“黄面的”车轮转起来
的姐的好日子也起步了

1985年前后，进口轿车开辟市场，车
型以菲亚特、拉达、波罗乃茨等为主，多为
个体经营，价格、标志也不统一，车上没有
计价器，乘车需要议价。

1985年7月，当时的市二运公司经市交通
局批准，购进了二手皇冠柴油型出租车30辆，
成立了我市第一家公车公营的出租汽车公司。

1987年，市运管处客运科正式成立，
开始对出租车市场进行规范和管理。此
后，出租车装上了统一的“TAXI”标志、计
价器、隔离网等。

1991年，“黄面的”开始出现，并迅速
覆盖整个市场；从1994 年开始，以“红夏
利”为代表的轿车开始回归；从2000年开
始，富康、捷达、桑塔纳等车型陆续出现，
乘车舒适度再次提升；2008 年，北京现
代、新爱丽舍、新捷达、新桑塔纳等，作为
替换车型开始出现。

目前，洛阳市区有出租车4227台，出
租车公司 22 家。从 2016 年 8 月开始，
95128官方约车平台上线，可提供电话、微
信、手机APP约车服务。（记者 智慧）

改革开放40年，洛阳出租车行业发展历程

1997年年底，我们花费10.5万元，把
“黄面的”升级为“红夏利”，彼时，洛阳的
出租车市场轿车又逐渐成为主流。

虽说是轿车，可“红夏利”依然没有
配备空调，当时的乘客已经对舒适度有
了进一步要求，因此，不少司机就自行给
车上装了个空调。我也不例外。装了空
调的“红夏利”，喷水壶成了标配，为啥？

因为车身因空调发热，需要时不时手动
洒水降温。

3年后，真正的空调车来了。随着富
康、捷达、桑塔纳等车型进入我市出租车
市场，2002年，我们投资12万元，把“红
夏利”换成了“红富康”。这辆车，陪伴我
历经非典、迎接奥运，接送了一拨儿又一
拨儿乘客，2010年到期报废。

□记者 智慧 通讯员 胡新峰/文 记者 张怡熙/图

昨天早上6点半，的姐吴月花开车出门，自从开始跑出租，这是她固定的“上班
时间”。“车轮跑起来，钱包才能鼓起来。”吴月花说，当年开出租，原本是兴趣使然，
没想到车一发动，家里的收入接连翻番，好日子也跟着来了。从业至今，吴月花
已换了4辆出租车，她用自己的故事，为我们讲述洛阳出租车行业的变迁。

■ 讲述人：吴月花
■ 年龄：51岁
■ 职业：的姐

当时，洛阳对出租车司机还没
有驾龄要求，拿到驾照没几天，我
就正式开车上路了。1995年的洛
阳，路上的车可比现在少太多了，
除了公交车，最多的就是“黄面
的”了。

正值牡丹文化节，外地来赏花
的、做生意的人都多，乘车需求量可
真不小。只要打开“空车”灯，走不
了多远就有乘客招手，我停下后一
伸手，“哗啦”一声拉开后门，觉得自
己特别潇洒！看我是女司机，不少
乘客还会惊讶和赞叹“真厉害”，那
时候，心里别提多自豪了，按下计价

器，点火，松离合，加油，出发！
当时，“黄面的”的起步价是5

元（含3公里），超出3公里后，每公
里价格为1元，比起早期的进口小
轿车，不少老百姓已经能够接受
了。可以说，很多洛阳人的出租车
生活，是从“黄面的”开始的。

那时候油价大约每升1.6元，
市区跑一天下来，油费也就30元左
右。我和爱人一个白班、一个夜班，
人歇车不歇，夜以继日地“跑”，一个
月后一结算，扣除各项费用，纯收入
竟然超过了5000元！要知道，当时
不少人一年的工资才5000多元。

因为对出租车的关注，我渐渐
发现，这是个很有潜力的行业。改
革开放前，大家出门大部分靠步行
或骑自行车。后来，大家出行多坐
公交车，可遇到急事，还是得借助
一些个体经营的拉客三轮车。出
租车的出现，给一些有经济基础、
有需求的人提供了更加舒适、快捷
的出行方式。

从1991年开始，洛阳的出租车
中出现了“黄面的”的身影，它们能
载客能拉货，很快获得了市场认可，
数量也不断增加。到了1994年年
底，据说洛阳的“黄面的”已经超过
100辆。于是，当时已经结婚生子

的我和爱人合计：咱也买辆开开？
1995年年初，我们拿着家里的

4万多元积蓄，加上借来的4万元，
提回了我梦寐以求的爱车——一辆
黄色昌河牌面包车，并加入了当时
的“花海”出租车公司。那时候买车
可不像现在能刷卡、转账，只能提个
大布袋，装着沉甸甸的现金到买车
现场交易，回想起来，此后多次买车
的经历，都没有那次激动和兴奋。

车买回来，我就马不停蹄到驾
校报了名，开始学车。那时候的学
费可真不便宜，一个人要2000多
元。经过两个月勤学苦练，赶在当
年牡丹文化节前，我拿到驾照了。

我现在驾驶的这辆车，是2010年接
替“红富康”购买的北京现代，当时，红色
的出租车已基本退出市场。同时，出租车
市场也达到了前所未有的繁荣。随着大
家收入大幅提升，坐车的乘客突然多了起
来，与前几年相比，空车行驶的时间明显
缩短，我们的收入也上了一个新台阶。

然而，2015年，网约车的出现，让传
统的出租车遭受了“突然袭击”。实际
上，网约车的出现，既是挑战也是机遇，
随着2016年出租车95128官方约车平
台上线，我的“绿现代”也开始享受互联

网的红利。
从业23年，我从乘客口中的“妹子”

慢慢变成“大姐”，又变成了“阿姨”，出租
车也为我们一家带来了富裕、美好的生
活。作为优秀司机代表，我几乎参加了每
次的出租车行业改革听证会，也看到这个
行业一步步走向规范。

眼下，出租车行业也在不断深化改
革，未来的它，依旧值得期待。明年，我的
北京现代就要报废了，到时候，如果政策
允许，我想换成7座出租车，二孩时代，市
场需求还大着呢！

上路一个月，挣了别人一年挣的钱

提着一大布袋现金，换回一辆“黄面的”

1985年前后，洛阳有了个体出租车

从“红夏利”到“红富康”，空调车来了

网上约车，“老司机”遇上新机遇
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